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Spielend Geld verdienen

Mehr als 100 Unternehmerinnen kamen ins Wellings Park Hotel, um sich iiber das Thema , Preisverhandlungen mit
Profit und SpaB“ zu informieren. Initiiert wurde das Angebot vom Unternehmerinnenforum Niederrhein

VON LISS STEEGER

KAMP-LINTFORT ,Die kreisiibergrei-
fende Kooperation klappt immer
besser”, meinte Gabriele Coché-
Schuer vom Unternehmerinnenfo-
rum Niederrhein beim ersten
Quartalstreffen in Kamp-Lintfort.
»Zusitzlich mit den Clubreisen und
Jour-Fix hat sich eine eigene Dyna-
mik entwickelt”, erginzte Ge-
schiftsfiihrerin Barbara Baratie,
»wir fordern den Mut zum Wach-
sen”,

Weit iiber 100 Unternehmerin-
nen waren ins Wellings Park Hotel
gekommen, um sich iiber das The-
ma ,Preisverhandlungen mit Profit
und Spal* zu informieren,

Mit eingéingigen Worten erklirte
der Vorstandsvorsitzende der
Volksbank Niederrhein, Guido
Lohmann, warum die Genossen-
schaftsbank das Unternehmerin-
nenforum als Hauptsponsor unter-
stiitzt: ,Fiir einen echten Bewusst-
seinswandel in der Gesellschaft ist
es wichtig, die Ausgangssituation
fiir Frauen zu verbessern, um iiber-
haupt Chancengleichheit herzu-
stellen.” ,Spielen und Gewinnen“
hatte die eigens aus der Schweiz an-
gereiste  Referentin  Franziska
Brandt-Biesler ihren interaktiven

—

Vortrag mit Tipps aus der Praxis ge-
nannt. Es ging um das Optimieren
von Verhandlungsgeschick. ,Ich
mochte Thnen Lust aufs Zocken
machen”, schmunzelte die Ver-
kaufstrainerin, die sich bereits vor
elf Jahren selbststindig gemacht
hat.

Sie erlduterte die zu beachtenden
Spielregeln, wie etwa die Anregung
Gegenleistungen fiir Preisnachlis-
se zu fordern oder auch die ,Nein,
aber“-Regel anzuwenden, die etwa
mit den Worten ,Mein Tagessatz ist
grundsitzlich nicht verhandelbar*
eingeleitet werden kann.

»ES sind die offenen Fragen in
Preisverhandlungen entschei-
dend”, meinte die Beraterin, die mit

»Ireppe” (nicht sofort preisgeben,
was man alles kaufen mochte),
»Startrampe” und ,,Columbo” inte-
ressante Taktiken vorstellte. ,Es ist
alles nur ein Spiel“, meinte Brandt-
Biesler zum Abschluss, ,aber ma-
chen Sie es zu Ihrem Spiel,

Auch das jlingste, niamlich das
119. Mitglied des Unternehmerin-
nen Forums, Heide Marie Wahl aus
Kamp-Lintfort war von dem Beitrag
fasziniert und setzte als Lachtraine-
rin noch eine ganz wichtige Weis-
heit fiir jede Begegnung obendrauf
»Lachen verbindet Welten“. Dass
das tatséchlich funktioniert, konn-
ten die Géste beim anschlieRenden
Netzwerken mit kulinarischen Ge-
niissen ausprobieren.

Referentin Franziska Brandt-Biesler und die Geschéftsfiihrerin des Unternehmerinnenforums Barbara Baratie. Der Vor-
standsvorsitzende der Volksbank Niederrhein, Guido Lohmann, unterstiitzt die Damen.
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INFO

Volksbank unterstiitzt

Die Volksbank Niederrhein
stellt sich sinnbildlich an die Seite
der engagierten Unternehmerin-
nen aus der hiesigen Wirtschafts-
region.

Das Unternehmerinnenforum
Niederrhein, mit dem Sitz in Goch,
freut sich tiber neue
Netzwerkinteressierte.

Mehr Informationen gibt es bei
der Geschaftsfiihrerin Barbara Ba-
ratie = 02823 29946 oder
www.unternehmerinnenforum-
niederrhein.de




