Frauen konnen gut mit Geld umgehen

= INTERVIEW Tipps vom TV-Coach fur Unternehmer.
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Stefan Hagen sprach im Seepark-Hotel
Geldern. ARCHIVFCTO: PRIVAT

GELDERN Mit Inge Roterberg von Ma-
schinenbau Roterberg Kleve he-
grillfie das Unternehmerinnen-Fo-
rum Niederrhein gestern in Gel-
dern das 125, Mitgliedsunterneh-
men der Region. TV-Coach Stefan
Hagen referierie im Seepark-Hotel
zum Thema LSo bleibt Thr Unter-
nehmen in Schwung”. RP-Redak-
teur Michael Klatt sprach mit dem
Betrichswirt und ehemaligen Wirt-
schalisférderer der Stadt Wipper-
fiirth.

Cribrt s geschlechilsspezifiscle Erfolgs-
rezeple fiir Clrefs?

StefanHagen FEin klares MNein®! Er-
folgsrezepte hingen nicht vom Ge-
schlecht ab, sondern sind ganz in-
dividuell. Es geht zum Einen um das
jeweilige Unternehmen mit seinem
Produki- oder Dienstleistungsan-
gebot, den dazugehirigen Marki,
das Wetthewerbsumfeld. Zum An-
deren isi das L Erfolgsrezept” ab-
hiingig von der Personlichkeit des
Unternchmers oder der Unterneh-
merin: von den personlichen Zie-
len, Stirken und Werten, Gleich-
wohl unterscheiden sich Mianner
und Frauen aber hiufig in ihrem
Vorgehen, Manner sind meiner Er-
fahrung nach zielorientierter und
besser verneizt, wihrend Frauen
sich gern von ihrer Intuition leiten
lassen, Beides [ohrt zum Erfolg.
Auch stelle ich immer wieder fest,
dass gerade Frauen sehr gut mit
Geld umgehen kimnen,

Wis ist die wichtigste Regel, um sein
Untternehimien flott zu halten?

Hagen i Regel wiirde ich so zu-
sammenfassen: Seien Sie aktiv, au-

thentisch und anders! Agieren Sie,
statl nur zu reagieren. Warlen Sie
nicht aul den Erfolg bezichungs-
weise Kunden. Sorgen Sie selbst da-
[iir, dass beide kommen. Auf Dauer
kiinnen Sie nur erfolgreich sein,
wenn Sie sich selbst treu bleiben.
Wer sich stindig verstellt, wird ir-
gendwann unglaubwiirdig und ver-
liert die Vertrauensbasis. Trauen
Sie sich nicht nur, anders zu sein,
sondern heben Sie dies bewusst
hervor, Wer kein unverwechselba-
res Profil, kein Alleinstellungsmerk-
mal hat, ist vergleichbar und geht in
der Viellalt der Angebote verloren.

Was ist noch zu beachten?

Hagen Fach- und Branchenwissen
sind unabdingbar. Seien Sie ehrlich
zu sich selbst und stellen Sie fest, ob
s ausreichend vorhanden st
Wenn nicht, holen Sie sich das not-
wendige Know-how ins Unterneh-
men. Und ohne die dchtipe Motiva-
tion und Leidenschalt fir das, was
man ut, wird es auch nicht funktio-
nieren.

Lireed was ist das griifile Talwe?

Hagen Ein absolules No-go® ist Rir
mich, zu glauben, dass sich der Er-
folg von allein einstellen wird, Un-
ternehmer, die Entwicklungen ,er-
warten” anstatt sie zu forcieren,
drohen schon bald zu scheitern,
Hiufig sagen Firmen-Chels mir
«Es Liufi.” Dann schlagen bei mir
alle Alarmglocken, und frage ich
mich ,Wie lange noch?*

Was raten Sie denn dew Unlernel-
mern angesichis des in Teilen imatio-
nalen Béirsen- und Finanzmarktge-
schefens!

Hagen Gerade jetzt heifft es: Ruhe
bewahren, sich auf das eigene Un-
ternehmen und die eigenen Stéir-
ken  konzentrieren.  AuBlerdem
empfehle ich, Rucklagen zu bilden.
Dazueine Faustregel™: Verwenden
Sie ein Drittel des Ertrags nach
Steuern fir sich - Sie haben es ver-
dient, ein Drittel Rir Ricklagen - je-
derzeit verRigbar, und das letzte
Dirittel filr Investitionen. Das ist
cine gesunde Mischung.



